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Prečo je potrebné diskutovať 

o vertikálnych efektoch? 

 odlišný prístup k jednotlivým praktikám, a to aj 

napriek tomu, že ich výsledný efekt je rovnaký, 

napr.:  

RPM = selektívna distribúcia + zníženie množstva 

RPM = selektívna distribúcia + bonusové schémy  

 

Záver: posudzovať výsledný efekt/dopad, nie 

 samotnú formu vertikálneho obmedzenia 
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Prečo je potrebné diskutovať 

o vertikálnych efektoch? (II) 

 nekonzistentnosť pokiaľ ide o posudzovanie 

vertikálnych fúzií a vertikálnych dohôd 

 

Záver: pokiaľ by som hypotetickú koncentráciu 

 všetkých účastníkov vertikálnej dohody 

 považoval za úplne bezproblémovú, nemal 

 by som mať zvlášť veľký problém s 

 vertikálnou dohodou medzi nimi 

4 



Materiál PMÚ k cieľovým 

vertikálnym dohodám 

 súčasná európska legislatíva je nastavená tak, 

že niektoré vertikálne obmedzenia sú fakticky 

považované za per se zakázané 

 stále viac sa hovorí o „prístupe založenom na 

dopadoch“ 

 výsledkom sú nejasné signály voči 

podnikateľskému prostrediu (resp. ich 

zástupcom) 
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Materiál PMÚ k cieľovým 

vertikálnym dohodám 

Franz Kafka – Proces  

Jozefa K. prekvapia v deň jeho narodenín dvaja neznámi 

muži. Oznámia mu, že sa proti nemu začal súdny proces. 

Ponechajú ho na slobode, proces však pokračuje 

vyšetrovaním... 

 

Na otázku, čo spravil, dostáva odpoveď:  

„Nie sme tu nato, aby sme vám to hovorili. Konanie sa už 

začalo a všetko sa dozviete v pravý čas.“ 
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Materiál PMÚ k cieľovým 

vertikálnym dohodám 

 Prečo cieľové dohody? 

 Zámer: 

 zvýšenie povedomia ohľadom vertikálnych dohôd 

medzi podnikateľmi, ktorí s touto oblasťou môžu 

prísť alebo aj prišli do kontaktu 

 pokúsiť sa ozrejmiť náš pohľad na túto 

problematiku, v čom vidíme nebezpečenstvo 

týchto dohôd pre súťaž a aké prípady sú našou 

prioritou a prečo  
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Materiál PMÚ k cieľovým 

vertikálnym dohodám 

 Právny rámec posudzovania vertikálnych 

dohôd 

 Cieľové vertikálne dohody 

 Prístup PMÚ SR k cieľovým vertikálnym 

dohodám z hľadiska prioritizácie 
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Materiál PMÚ k cieľovým 

vertikálnym dohodám 

Prístup PMÚ SR k cieľovým vertikálnym 

dohodám z hľadiska prioritizácie: 

 dôležitosť trhového podielu podnikateľov 
Pokiaľ nenastanú iné špecifické okolnosti, úrad sa aj v súlade s prioritizačnou 

politikou zaoberá najmä prípadmi uvedených cieľových vertikálnych dohôd, ak aspoň 

jedna z firiem, ktoré sú podozrivé z účasti na takejto dohode, má na relevantnom 

trhu podiel nad 10 %. 

 špecifickými okolnosťami sú najmä: 

 celkové postavenie podnikateľa 

 kto bol iniciátorom obmedzenia 

 ďalšie faktory... 
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